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「普通」になれない人のためのサバイバル術 
本書のコンセプトは、小さな会社の売れる仕組みの「全体像と組み

立ての手順」を日本一やさしく解説する本です。 

マーケティングを体系的に学ぼうとしても、大企業向けだったり、ＳＮ

Ｓ集客といった一部分を解説した本が多く、挫折したという方は少な

くありません。 

そこで本書では 

 

◎難しい理論や専門用語は一般語に訳し、多義的な言葉は使わな

い 

◎難しくて使いこなせない有名フレームワークは使わない 

◎よくある概念的すぎてイメージしにくい理論は図解化する 

◎大企業の壮大な事例ではなく、個人レベルのあるある事例で解説 

◎部分的ノウハウではなく、全体の繋がり・連動がわかるように解説 

◎時代・業種を問わず普遍的で一生使える考え方の考え方を解説 

 

というお約束のもと、マーケティングに対して苦手意識がある方や入

門書で挫折してしまった方も、ストレスなく読み進められるようにご紹

介していきます。もちろん、はじめてマーケティングの本を読む方にも

おすすめです。 

さまざまなところで見聞きするマーケティングの知識が頭の中で次々

と繋がり、実際にビジネスの現場で役立つ実践知識として整理され

ていくでしょう。 

市場の強い競合と比較されずに選ばれて、集客活動や売り込みに

消耗することなく、理想的なお客様に感謝されながら、利益を最大

化し、中長期的に安定・継続・成長していける未来がイメージできる

と思います。 
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